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Il Gruppo CertiNergy Cert iNﬁrgﬁ

Fondato nel2008, si occupa d@bnsulenza nel settore
dell’efficienza energetica, divalorizzazione e i i
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Interventisu oltre1000 clienti industriali

> 350 dipendenti

Il Gruppo é certificato secondo [

BUREAU VERITAS
@ Direzioni nazionali norma ISO 9001 e

mm  Sedi attuali
Scouting e R&D
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CertiNergia CertiNergqa;

Il team di CertiNergia é composto da personale altamente

50 Dipendenti qualificato e da manager con oltre 30 anni di esperienza

a Milano

ESCo certificata UNI CEl 11352:2014

%’
1828

Mission: creare maggior valore presso i

Associata: o e .
- @ clienti .?f'ruttando al m?g//o 'intera filiera '
Assor= . dell’efficienza energetica, dal know-how, ai
W A tools, all’innovazione, ai meccanismi di
ASSOLSE‘BARDA incentivazione, all’'ottimizzazione degli
investimenti che esequiamo in EPC presso i
' clienti

| progetti di efficienza energetica che sosteniamo e di cui ci
occupiamo seguono sempre 4 criteri fondamentali e portano
vantaggi in ognuno di questi ambiti:

1. Sostenibilithambientale

2. Aumento della performance energetica e della
competitivita del sistema

3. Migliore e piu sicuro approvvigionamento energetico

Introduzione di per i clienti

soluzioni efficienti e

BestAvailable Tech&Pract 4. Valorizzazione delldiliera delle tecnologie italiane
presso i nostri clienti
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Cosa sono e come operano le ESCo Q\mNerg%

llcuoreR S f f Qdlelfe@inkrgy Seitvice Company (ESCo) & effettuare interventi finalizzati
a migliorarel'efficienzaenergeticaassumendasu di se€il rischiodell'iniziativae liberando

Il clientefinale da oneriorganizzative di investimenta

Laforma contrattuale che regolat QI {ipridci@aleiddlle ESCe fEfergy Performance
Contract (EPC) ovverounaformulain baseallaqualet QA y @S & dopeNoSuflabasedi
un piano che prevedechei risparmieconomiciottenuti venganopiu o meno condivisifra

la ESCed il Clientefinale condiversetipologie di accordocommerciale

LeESCwoffrono anchesvariate tipologie di servizio tutte connessd f f QS FefeigédidaS y |

[ QI { dele@SCkcosarsi deve fare per definirsi ESCae «come»lo si deve fare) &

normatadallo standardUNI CEl 11352:2014
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Cosa fanno le ESCo — std. UNI CEl 11352:2014 C(\l‘iiNerg*;

Lo standardUNI CEI 11352:2014 definiscei servizi minimi che una ESCaleve esserein
gradodi erogareper definirsitale ed ottenere la certificazioneai sensidi tale standard

A

Too Too J>o T T T To To Do Do

Diagnosenergetiche
Verificadegliimpianti e delle attrezzature
Studidi fattibilita

Progettazione

Realizzazione

Gestione

Manutenzione

Monitoraggio

Presentazioneli rapporto periodici
Gestionefinanziamento

GestioneTitoli di EfficienzeEnergeticd TEEper contoterzi

(requisitonondellaUNICEN13522014ma Legistaltivag obbligointrodotto daD.Lgs102a partire dal Luglio2016perle SSE)

Lo standardJNI CEl 11352:2014 prevede anchaervizi facoltativi cheunaESC@uo
essere in grado di erogare

A
A
A

Finanziamenti
Acquistodi energia
Ottimizzazionealei contratti di fornitura di energia
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Il modello ESCo: basi e vantaggi CertiNerQ

Basi del modell&SCo

Corretta assegnazione delle competenze
Lf LINR3ISGG2 S tF |jdzk yi
generata € affidato ad un soggetto terzo
competente ESCpche garantisce tale

efficienza

Fondamenti del modell&SCo

A Garantireil risparmioenergetico

A Remunerarsi in modo direttamente
collegatol f f Q Sigp&riviAta. |

A Finanziarsp supportareil finanziamento del
progettodaimplementare.

Il valore aggiunto delleESCo

LeESCarazie alle proprie competenze
possono fornire altri servizi a valore aggiunto
pit 0 meno collegati alla formula EPC ma

& SYLINE O gfficieramhéntopresdo il £ Q
cliente




Il modello ESCo: limiti e vantaggi nel rivolgersi ad una ESCo CertiNerQ

Limitazioni percepite
dal Cliente

Outsourcing

Il Cliente ha spesso poca attitudine dere in
outsourcingla@ Said A2y S RSt f QSy
tematiche correlate

Vincoli temporali

Il Cliente ha limiti ad affrontare durate
normalmente medio/lunga deiontratti

Baseline

Esistono oggettive difficoltael definire in
modo chiaro ed univoco le baseline per il
calcolo derisparmidel Cliente

Norme

Incertezza ed instabilita normativa percepita o
reale da parte del Cliente su questo tema




Caso Concreto — Data Center — Investimento Cliente e TEE C(‘l‘i iN@Fgﬁ

Cloudand internet serviceprovider italiano, fornisceservizidi web
hostinge altri servizicloudevoluti a societaprivate e PA

Trei servizierogatici sona

wSymmetricand Asymmetricconnectivity wADSI+ and VPNconnectivity

wHot spotsendto end connectivity wFiberconnectivity

wSymmetricand Asymmetriaadio connectivity wVOIP

wVaiorusCloudSuiteand Managedservices

Possiedepitl Data Centere f QA Yy (0 8aNdguaddio QF Y Y 2 RS NI Iguéeld il
Milano (ca 700sgm)conseguenteallasuaacquisizione




Caso Concreto — Data Center — Investimento Cliente e TEE Q\lﬂﬂNﬁrg@

Investimento Cliente e TEE TR P T

SITUAZIONE «EX ANTE»

Datacenter di medie dimensioaiMilano

Consumo pre-intervento: 2.150 MWh/a
PUE pre-intervento: ca. 3

- S OO
.....

Problematiche:

o,

B

A Layout non ottimizzato (hqtoint)

A Compartimentazione inefficiente

A Impiantodi raffreddamento con CCU
condensatiad ariaON/OFKsenza
inverter)

CON INVESTIMENTO DEL CLIENTE

In occasione del rinnovo dei server:

A Ottimizzazione del layout e progettazion:
e nuova compartimentazione

A Introduzione CCU ad alta efficienza con
Inverter (inrow solutionper agire sugli
hot spot9

Consumo post-intervento: 970 MWh/a

PUE post-intervento: ca. 1,75



Caso Concreto — Data Center — Investimento Cliente e TEE Cer tiNer&

InvestimentoCliente:
ca. 330.000€

Economicslovuto al
Savingenergetico:
ca. 110.000€/a

Benefici economico al
cliente dai TEE:
28.000€/a

Il miglioramento della
performance energetica
contribuisce aB0% del
miglioramento del PUE ed|al
100% del savingenegetico
collegato

A oltre 1300MWh/a

ROI senza TEE:
Circa 3 anni

ROIl coni TEE
Circa 2 anni e 4 mesi

Il miglioramento della
performance
RIFffQlF33A2N
tecnologico dei server e
associato &a 70% del
miglioramento del
PUE

A ca.440MWh/a

Gli interventi di saving
energetico valgono oltre
3 volte il saving dovuto al
miglioramento

tecnologico nel update
di Data Center obsoleti
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Caso Concreto — RSA - Energy Performance Contract Q\mNﬂgﬁ

L’ AZIENDA LaRSAa parte di un gruppointernazionale unarete di casedi cura
presentecondiversicentri sulterritorio nazionale
Nell'ambito dei servizirivolti alla popolazioneanziananon autosufficiente e ad adulti
disabili,la RSA. offre i seguentiservizi
wOspitalitadefinitivaper anzianio adulti disabili

wOspitalitaper gravipatologiee Alzheimer
wOspitalitatemporanea




Caso Concreto — RSA - Energy Performance Contract Q‘l‘iiN@rgﬁ

| fabbisogniannui energeticidella RSAsi attestano sui 252 kWh di energiatermica con
profilo di stagionalitae 247 kWhdi energiaelettrica abbastanzacostanti

DATI ECONOMICI di fornitura energetica (elettrica+termica)

Costo medio kWh elettrico 0,180 €/kWh
Costo medio Smc di GAS 0,450 €/Smc

Consistenze dei consumi energetici [kWh]
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m Fabbisogno Energia Elettrica ® Fabbisogno energia Termica



Caso Concreto — RSA - Energy Performance Contract C(‘l‘iiN@Fg@

EPC

INTERVENTI REALIZZATI

SITUAZIONE «EX ANTE» A ImpiantoLED rinnovato

A Sostituzionecaldaia con una nuova ad

A Potenza totale bruciatori: 500 kW alto rendimento > 90 %

A Rendimento caldaia: 75 % A Impiantofotovoltaico 20 kW

A Diversi tipi di apparecchi illuminanti A Micro cogeneratore a metano con

A Fabbisogno termico: 252.263 kVh bollitori di accumulo per ACS
e A 2 generatori istantanei di emergenza

A Fabbisogno elettrico: 247.803 kWh -*::::j'.‘.‘. .......

circa 45.00&/a

e, s

.........

Kwh <o F e
elettrici &
50%

kwWh
termici
50%




CASE STUDY 1: RSA Toscana (jemNerQ

Guadagno Cumulato per il Cliente

Il flusso di cassa d
cliente ésempre

€250.000

€200.000 positivo durante e
dopo il periodo
150000 contrattuale
W
€ 100.000
Dopop | YYA QA
€50.000 I avraconsentitoun
I risparmio di 17.000 € e
e — = =m m H viene ceduto atliente
0 1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11
Mese

N

Il cliente che pu
beneficiare di
tutti i risparmi
futuri.

Risparmio
annuale
153.500 kWh

Consumaaggiuntivo

annualedi gas

4.275 Smc
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Grazie per |I'attenzione!



CertiNer &2

CONTATTI:

Ing. Gianmarco Sola
Direttore Commerciale Industria

E-mail: sola@certinergia.com
Cell.: +39 3929436 170

Via DeAmicis28
20123—Milano
P. IVA: 07599470965

Tel: 024951 7600
Fax: 02 4953 1207

WWwWw.certinergia.com
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