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Il Gruppo CertiNergy

Fondato nel 2008, si occupa di consulenza nel settore 
dell’efficienza energetica, di valorizzazione e 
ŦƛƴŀƴȊƛŀƳŜƴǘƻ Řƛ ǎƻƭǳȊƛƻƴƛ ǇŜǊ ƭΩŜŦŦƛŎƛŜƴȊŀ ŜƴŜǊƎŜǘƛŎŀ

Il Gruppo è certificato secondo la 
norma ISO 9001

Interventi su oltre 1000 clienti industriali

> 350 dipendenti
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CertiNergia

50 Dipendenti
a Milano

ESCo certificata UNI CEI 11352:2014

Il team di CertiNergia è composto da personale altamente 
qualificato e da manager con oltre 30 anni di esperienza

Introduzione di            
soluzioni efficienti e           

Best AvailableTech.&Pract.
presso i nostri clienti

Mission: creare maggior valore presso i 
clienti sfruttando al meglio l’intera filiera 
dell’efficienza energetica, dal know-how, ai 
tools, all’innovazione, ai meccanismi di 
incentivazione, all’ottimizzazione degli 
investimenti che eseguiamo in EPC presso i 
clienti

I progetti di efficienza energetica che sosteniamo e di cui ci 
occupiamo seguono sempre 4 criteri fondamentali e portano 
vantaggi in ognuno di questi ambiti:

1. Sostenibilità ambientale 

2. Aumento della performance energetica e della 
competitività del sistema

3. Migliore e più sicuro approvvigionamento energetico 
per i clienti 

4. Valorizzazione della filiera delle tecnologie italiane 

Associata:
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Cosa sono e come operano le ESCo

Il cuoreŘŜƭƭΩŀǘǘƛǾƛǘŁdelle Energy Service Company (ESCo) è effettuare interventi finalizzati

a migliorarel'efficienzaenergetica,assumendosu di sé il rischiodell'iniziativae liberando

il clientefinaledaoneri organizzativie di investimento.

La forma contrattuale che regolaƭΩŀǘǘƛǾƛǘŁprincipaledelle ESCoè ƭΩEnergy Performance

Contract (EPC) ovverounaformula in baseallaqualeƭΩƛƴǾŜǎǘƛƳŜƴǘƻè copertosullabasedi

un pianocheprevedeche i risparmieconomiciottenuti venganopiù o menocondivisifra

la ESCoed il Clientefinalecondiversetipologiedi accordocommerciale.

LeESCooffrono anchesvariate tipologie di servizio tutte connesseŀƭƭΩŜŦŦƛŎƛŜƴȊŀenergetica

[ΩŀǘǘƛǾƛǘŁdelle ESCo(«cosa»si deve fare per definirsi ESCoe «come»lo si deve fare) è

normatadallostandardUNI CEI 11352:2014
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Cosa fanno le ESCo – std. UNI CEI 11352:2014 

Lo standardUNI CEI 11352:2014 definiscei servizi minimi che una ESCodeve esserein
gradodi erogareper definirsitale ed ottenere la certificazioneai sensidi tale standard:
Å Diagnosienergetiche
Å Verificadegliimpianti e delleattrezzature
Å Studidi fattibilità
Å Progettazione
Å Realizzazione
Å Gestione
Å Manutenzione
Å Monitoraggio
Å Presentazionedi rapportoperiodici
Å Gestionefinanziamento
Å GestioneTitoli di EfficienzaEnergetica(TEE)per conto terzi

(requisitonondellaUNICEI11352:2014maLegistaltivoςobbligointrodotto daD.Lgs102apartiredalLuglio2016per le SSE)

Lo standard UNI CEI 11352:2014 prevede anche servizi facoltativi che una ESCopuò 
essere in grado di erogare 
Å Finanziamenti
Å Acquistodi energia
Å Ottimizzazionedei contratti di fornitura di energia
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Il modello ESCo: basi e vantaggi 

Basi del modello ESCo

Corretta assegnazione delle competenze
Lƭ ǇǊƻƎŜǘǘƻ Ŝ ƭŀ ǉǳŀƴǘƛŦƛŎŀȊƛƻƴŜ ŘŜƭƭΩŜŦŦƛŎƛŜƴȊŀ 
generata è affidato ad un soggetto terzo 
competente (ESCo) che garantisce tale 
efficienza

Fondamenti del modello ESCo

ÅGarantire il risparmio energetico.
ÅRemunerarsi in modo direttamente 

collegato ŀƭƭΩŜƴŜǊƎƛŀ risparmiata.
ÅFinanziarsi o supportare il finanziamento del 

progetto da implementare.

Vantaggi del modello ESCo

Il valore aggiunto delle ESCo

Le ESCograzie alle proprie competenze 
possono fornire altri servizi a valore aggiunto 
più o meno collegati alla formula EPC ma 
ǎŜƳǇǊŜ ŎƻƭƭŜƎŀǘƛ ŀƭƭΩefficientamentopresso il 
cliente

Competenza
Le ESCosono società con competenze specifiche ed accreditate

Attenzione alla sostenibilità
Le ESCointroducono presso i loro clienti una maggiore attenzione sugli 
interventi di efficienza energetica e sostenibilità.

Trasferimento del rischio
Le ESCosgravano il cliente della gestione del rischio tecnico e 
ŦƛƴŀƴȊƛŀǊƛƻ ǎǳƭƭΩŜŦŦƛŎƛŜƴȊŀ

Finanziabilità
Le ESCospesso sono o interessate ad assumersi la sostenibilità 
finanziaria o interessate a prendersi in carico di trovare la miglior 
ƳƻŘŀƭƛǘŁ ǇŜǊ ŦƛƴŀƴȊƛŀǊŜ ƛƭ ǇǊƻƎŜǘǘƻ ŎƻƭƭŜƎŀǘƻ ŀƭƭΩŜŦŦƛŎƛŜƴȊŀ ŜƴŜǊƎŜǘƛŎŀ

Titoli Efficienza Energetica
Le ESCopossono integrare nei loro business planla gestione degli 
incentivi come i Titoli di Efficienza Energetica rendendoli più vantaggiosi

Standardizzazione
Le ESCooperano con contrattualistica e modalità standard più 
agevolmente recepibilidalla comunità finanziaria
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Il modello ESCo: limiti e vantaggi nel rivolgersi ad una ESCo

Limitazioni percepite
dal Cliente

Outsourcing

Il Cliente ha spesso poca attitudine nel dare in 
outsourcing la ƎŜǎǘƛƻƴŜ ŘŜƭƭΩŜƴŜǊƎƛŀ Ŝ 
tematiche correlate

Benefici reali  
per il Cliente 

Nessun rischio tecnologico

Il Cliente non ha più in carico la gestione del rischio tecnologico

Vincoli temporali

Il Cliente ha limiti ad affrontare durate 
normalmente medio/lunga dei contratti

Baseline

Esistono oggettive difficoltà nel definire in 
modo chiaro ed univoco le baseline per il 
calcolo dei risparmidel Cliente

Norme

Incertezza ed instabilità normativa percepita o 
reale da parte del Cliente su questo tema

Minimo rischio normativo
Il Cliente affidandosi ad operatori esperti del mercato minimizza 
ƭΩƛƴŀǘǘŜǎƻ ǊƛǎŎƘƛƻ ƴƻǊƳŀǘƛǾƻ

Giusta competenza e professionalità
Il Cliente ha una maggior probabilità di ottenere il miglior risultato  
possibile affidandosi ad operatori competenti e qualificati

Focalizzazione
Il Cliente si dedica al core business affidando in outsourcing le 
problematicherelative alla gestione e manutenzione degli impianti 
energetici ed al loro funzionamento efficiente

Vantaggi finanziari
Il Cliente non assume rischi finanziari ed ottiene il risultato in assenza di 
indebitamento arrivando ad un risparmio economico rispetto alla 
situazione precedente

Sostenibilità ambientale e vantaggi di immagine

Il Cliente ha benefici correlati ambientali e di immagine
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Caso Concreto – Data Center – Investimento Cliente e TEE

Cloudand internet serviceprovider italiano, fornisceservizidi web
hostinge altri servizicloudevoluti a societàprivatee PA

L ’ AZIENDA

Trei servizierogatici sono:
ωSymmetricandAsymmetricconnectivity ωADSL+ andVPNconnectivity
ωHot spotsendto endconnectivity ωFiberconnectivity
ωSymmetricandAsymmetricradioconnectivity ωVOIP
ωVaiorusCloudSuiteandManagedservices

Possiedepiù Data Center e ƭΩƛƴǘŜǊǾŜƴǘƻha riguardatoƭΩŀƳƳƻŘŜǊƴŀƳŜƴǘƻdi quello di
Milano (ca. 700sqm)conseguenteallasuaacquisizione;



Investimento Cliente e TEE

SITUAZIONE «EX ANTE»

Datacenter di medie dimensioni a Milano

Consumo pre-intervento: 2.150 MWh/a 
PUE pre-intervento: ca. 3

Problematiche: 

Å Layout non ottimizzato (hot point)

Å Compartimentazione inefficiente

Å Impianto di raffreddamento con CCU 
condensati ad aria ON/OFF (senza 
inverter) 

Caso Concreto – Data Center – Investimento Cliente e TEE
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INTERVENTI REALIZZATI 

CON INVESTIMENTO DEL CLIENTE

In occasione del rinnovo dei server:

Å Ottimizzazione del layout e progettazione 
e nuova compartimentazione

Å Introduzione CCU ad alta efficienza con 
Inverter (in-row solutionper agire sugli 
hot spots)

Consumo post-intervento:  970 MWh/a 

PUE post-intervento: ca. 1,75
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Benefici economico al 
cliente dai TEE:
28.000€/a

Caso Concreto – Data Center – Investimento Cliente e TEE

Investimento Cliente:
ca. 330.000€

Economicsdovuto al 
SavingEnergetico: 
ca. 110.000€/a

Il miglioramento della 
performance 
ŘŀƭƭΩŀƎƎƛƻǊƴŀƳŜƴǘƻ 
tecnologico dei server è 
associato a ca. 70% del 
miglioramento del 
PUE 
Ą ca. 440MWh/a

ROI senza TEE:
Circa 3 anni

ROI con i TEE
Circa 2 anni e 4 mesi

Il miglioramento della 
performance energetica 
contribuisce al 30% del 
miglioramento del PUE ed al 
100% del savingenegetico
collegato
Ą oltre 1300MWh/a

Gli interventi di saving
energetico valgono oltre 
3 volte il saving dovuto al 
miglioramento 
tecnologico nel update 
di Data Center obsoleti
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Caso Concreto – RSA - Energy Performance Contract

LaRSAfa parte di un gruppointernazionale; unarete di casedi cura
presentecondiversicentri sulterritorio nazionale.

L ’ AZIENDA

Nell'ambito dei servizi rivolti alla popolazioneanziananon autosufficiente e ad adulti
disabili,la R.S.A. offre i seguentiservizi:
ωOspitalitàdefinitivaper anzianio adulti disabili
ωOspitalitàper gravipatologiee Alzheimer
ωOspitalitàtemporanea.
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Caso Concreto – RSA - Energy Performance Contract

I fabbisogniannui energetici della RSAsi attestano sui 252 kWh di energia termica con
profilo di stagionalitàe 247kWhdi energiaelettricaabbastanzacostanti
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Consistenze dei consumi energetici [kWh]

Fabbisogno Energia Elettrica Fabbisogno energia Termica

Costo medio kWh elettrico 0,180  €/kWh 

Costo medio Smc di GAS 0,450  €/Smc 

DATI ECONOMICI di fornitura energetica (elettrica+termica)



EPC

SITUAZIONE «EX ANTE»

Å Potenza totale bruciatori: 500 kW

Å Rendimento caldaia: 75 %

Å Diversi tipi di apparecchi illuminanti

Å Fabbisogno termico: 252.263 kWh = 
circa 16.000 ϵ/a

Å Fabbisogno elettrico: 247.803 kWh = 
circa 45.000 ϵ/a

Caso Concreto – RSA - Energy Performance Contract
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INTERVENTI REALIZZATI

Å Impianto LED rinnovato

Å Sostituzione caldaia con una nuova ad 
alto rendimento > 90 %

Å Impianto fotovoltaico 20 kW

Å Micro cogeneratore a metano con 
bollitori di accumulo per ACS

Å 2 generatori istantanei di emergenza

kWh 
elettrici

50%

kWh 
termici

50%
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Il flusso di cassa del 
cliente è sempre 
positivo durante e 
dopo il periodo 
contrattuale

CASE STUDY 1: RSA Toscana

Dopo р ŀƴƴƛ ƭΩƛƴǘŜǊǾŜƴǘƻ 
avrà consentito un 
risparmio di 17.000 € e 
viene ceduto al cliente

Il cliente che può 
beneficiare di 
tutti i risparmi 
futuri. 

Risparmio 
annuale 
153.500 kWh

Consumo aggiuntivo 

annuale di gas: 

4.275  Smc



Grazie per l’attenzione!
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